COMMERCIA- NOTRE

LISATION
LETTRE D’INFOS
COMMERCIALISATION
TRIMESTRIELLE

Contactez-nous
pour y accéder

notre BOODK

COMMERCIALISATION

=4 GRILLES D'ANALYSE
DES DEBOUCHES

= OUTILS DE DIAGNOSTIC

== METHODE DE CALCUL DU PRIX
DE REVIENT POUR PILOTER
LA STRATEGIE DE SA FERME

= MERCURIALES
= REFERENCES

JEUNES INS-
TALLE-ES
SOUHAITANT
CONSOLIDER SA
STRATEGIE

PORTEUSE, POR-
TEUR DE PROJET
A L'INSTALLATION

FERMES
EN DIVERSI-
FICATION OU
RECONCEPTION

COLLECTIFS
EXISTANTS OU
EN EMERGENCE

Accessible a tous les membres de nos réseaux
partageant nos valeurs, ou du moins sensibles & celles-ci.

ETRE ACCOMPAGNE-E A CHAQUE ETAPE
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CONTACTEZ-NOUS !

Y SiNsTALLER S

Vous avez une idée, un projet,
vous étes en ormation agricole...
Profitez de mise en relation....
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Y>3 CONSOLIDER SRSy

Vous vous lancez :
comment structurer
votre stratégie commerciale ?

Votre activité prend forme,
vous voulez sécuriser vos débouchés,
améliorer votre rentabilité...

Et a tout moment : Intégration dans des

projets de territoire ou des collectifs existants...

GAB 44 TERROIRS 44

Anna Jeunesse

1 rue Marie Curie
44170 Nozay

02 40 79 46 57
067167 8910
projet@gab44.org

Francois Poisbeau
Chemin de la Ranjonniére
44340 Bouguenais

07 69 84 64 02
coordination@terroirs44.org
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' % S'INSTALLER,
ﬂ;r VENDRE,
> W 4+ EVOLUER
NIACCC EM
A CHAQUE ETAPE

' DE VOTRE PARCOURS

% Du projet d'installation a la diversi-
. fication, Terroirs 44 et le GAB 44
vous accompaghnent dans
vos choix de débouchés,
vos stratégies commerciales
et vos projets collectifs.



http://gab44.org
http://terroirs44.org

POURQUOI SE FAIRE
AC(COMPAGNER?

NOS COMPETENCES

CROISEES

DES ACCOMPAGNEMENTS

INDIVIDUELS OU COLLECTIFS.

SELON VOS BESOINS

~» STRUCTURER UNE STRATEGIE
DE COMMERCIALISATION

cohérente et rémunératrice

-0 CONSOLIDER OU DEVELOPPER
SES DEBOUCHES (marchés,

magasins, restauration collective ...)

=¥ REJOINDRE OU FAIRE EMERGER
UNE DYNAMIQUE COLLECTIVE

(point de vente collectif, planifica-
tion, logistique mutualisée...)

~% GAGNER EN LISIBILITE

sur ses marges, son temps de
travail, ses objectifs et établir

un plan d'action

=¥ ETRE OUTILLE-E pour mieux
décider et anticiper les évolutions

temr E
GAB 44 - 2
AIDE A ANIMATION DE
LA DECISION COLLECTIFS DE
(DIAGNOSTIC, VENTE
STRATEGIE, STRUCTURATION
FORMATIONS) DE PROJETS
CONSEIL SUR COLLECTIES
LA LOGISTIQUE ;
ET LA GAMME MISE EN RESEAU
DES FERMES

APPUI A LA DI (C/D SURUNTERRITOIRE

VERSIFICATION ACCOMPAGNE-
MENT A LA VENTE

CONNAISSANCE DIRECTE ET EN

DU MARCHE BIO CIRCUITS COURTS

ANIMATION ( “~

DE GROUPES \"ZJ ) TEURTRICES LOCAUX
D'ECHANGE

ENTRE PAIRES

FORMATIONS APPUI AU
MONTAGE DE
(PRIX DE REVIENT,
COMMUNICATION POINTS DE VENTE
' COLLECTIFS

CIRCUITS COURTS..)

OUTILS, LOGISTIQUES

MOBILISATION DAc-

Les prestations individuelles compléetent
I'approche collective sur des sujets
techniques pO/ﬂtUS, Frangois Degrelle, maraicher

L7
DES TEMPS INDIVIDUELS... W

= AUTODIAGNOSTIC : Faire le point
sur votre offre, vos débouchés,

VOS marges de manoeuvre

={» ANALYSE DES DEBOUCHES :
|dentifier les plus pertinents en fonction
de vos objectifs, temps de travail, chiffre
d'affaires, bien-étre au travail

=» RENDEZ-VOUS CONSEIL (gratuit
ou en prestation) : Mise en lien, appui
stratégique, plan d'action personnalisé
Beénéficiez d’'un diagnostic commercial
gratuit un an apres votre installation

CEr coutecrrs... JRRNAE

=» GROUPES D’ECHANGE ENTRE
PAIRES (par production, territoire)

=» FORMATIONS : Prix de revient,
stratégie commerciale, outils de pilotage...
=» CYCLES DE WEBINAIRES THEMA-

TIQUES (outils de vente en ligne, étique-
tage, aménagement point de vente, etc.)

=» PORTES OUVERTES : partage

d'expériences entre fermes, état des
lieux des circuits courts

= PROJETS DE TERRITOIRE ET DE FI-

LIERES : structuration de débouchés
(restauration collective, aide alimentaire...)



